
Das Motorworld Village befindet sich auf dem Gelände der ehemaligen Henning Gesenkschmiede in Metzingen. Ein Forum für Events, 
Tagungen, Konferenzen, Meetings, Produktpräsentationen, Pop-Ups, Roadshows, Messen, Galas und Feiern wie es außergewöhnlicher 
nicht sein könnte. Variable Gebäude, einzeln, teilweise oder zusammen buchbar, in moderner Ausstattung, bilden die perfekte Kulisse für 
unvergessliche Erlebnisse für bis zu 10.000 Personen gleichzeitig. Hier treffen sich Menschen und Unternehmen, die ihre Begeisterung 
für Erlebnisse, Netzwerk, Events, Kultur und Lifestyle teilen. Der magische Charme des industriehistorischen Gebäude-Ensembles macht 
jedes Event zum unvergesslichen Erlebnis.

Wollen Sie aktiver Teil dieser faszinierenden Erlebniswelt werden? Für unser sympathisches Team suchen wir  zum nächstmöglichen 
Zeitpunkt Verstärkung. Ein toller, vielseitiger Arbeitsplatz wartet auf Sie als:

Ihr Aufgabengebiet:
- Akquisition von Bestands- und Neukunden, Führen von Kunden- und Beratungsgesprächen mit Besichtigungen vor Ort
- Funktion als erste Ansprechperson für Agenturen, Firmen und Privatpersonen
- Motorworld-Group übergreifende Schnittstelle
- Generierung neuer Eventformate
- Weiterentwicklung von Verkaufsunterlagen, Schnittstelle für Marketing-Kampagnen und Social Media Aktivitäten
- Angebotserstellung und Vertragsabstimmung
- Repräsentation unseres Unternehmens gegenüber namhaften Partnern sowie auf Messen, Veranstaltungen und bei Meetings

Ihr Profil:
- Mehrjährige Berufserfahrung im Salesbereich sowie regionalübergreifendes Netzwerk in der Event-, Veranstaltungs- und/oder 
  Messebranche, sowie idealerweise Kenntnisse in der Planung und strategischen Umsetzung von Marketing-Aktivitäten
- Zuverlässigkeit, eigenständige und verantwortungsbewusste Arbeitsweise
- Sie sind ein kommunikatives, engagiertes Organisationstalent und offen für neue Ideen 
- Flexibilität und Belastbarkeit sowie Durchsetzungskraft und hohe Kundenorientierung gehören zu Ihren Stärken
- Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift
- Sicherer Umgang mit allen MS-Office-Anwendungen

Wir bieten Ihnen:
- Einen interessanten, vielseitigen und kreativen Job im Eventbusiness, sowie anspruchsvolle Aufgaben mit hoher Selbstständigkeit
- Einen unbefristeten Arbeitsvertrag in einer dynamischen, zukunftsorientierten und wachsenden Unternehmensgruppe
- Einen sicheren Job mit kurzen Entscheidungswegen und flachen Hierarchien
- Einen gut ausgestatteten Arbeitsplatz mit modernem Equipment (Hardware, Software) und Firmenhandy
- Eine leistungsorientierte Vergütung
- Attraktive Employee-Treatments, wie bspw. Jobbike, Corporate Benefits, EGYM Wellpass, etc. 
- Zeitlich und räumlich flexible Arbeitszeiten, Festgehalt zzgl. freiwilliges Weihnachtsgeld sowie Urlaubsgeld, betriebliche Altersvorsorge,
  30 Tage Urlaub
- Das Beste: Sie arbeiten in einer der schönsten und vielseitigsten Eventlocations Deutschlands

Alte Schmiede 1-12, 72555 Metzingen, www.motorworld.de

Haben Sie Lust „Ihr“ Motorworld Village als „Ihren“ Event-Standort weiterzuentwickeln und in der Szene zu positionieren?
Dann senden Sie bitte Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen, die selbstverständlich streng vertraulich behandelt werden, 
an Frau Jennifer Krayl, bewerbung@motorworld.de
Motorworld Village Metzingen, Alte-Schmiede 1-12, 72555 Metzingen

Event Sales Manager*in (m/w/d)
Vollzeit / Teilzeit


